
первый агрегатор ремонта
квартир и домов в ипотеку с фиксированной стоимостью за 1м², 

объединяет заказчика и подрядчика через 

мобильное приложение или веб-сайт

СЕО цифровой платформы,

блогер-миллионникФанис Хасанов



Проблемы заказчиков

и подрядчиков

✓ Отсутствие планирования 

✓ НЕХВАТКА ЗАКАЗОВ

✓ СТРАХ НЕВЫПЛАТЫ

✓ Нет обучения и стандартов = потеря качества

✓ Потеря времени на поиск/контроль, стресс

✓ не хватает денег на ремонт И НЕТ ЗНАНИЙ

✓ Нет прозрачности по РЕЗУЛЬТАТУ, срокам, качеству и затратам



Как работает агрегатор

Руководитель проекта

- отвечает за весь проект

Проект-менеджер 

- ассистент руководителя, 
координация задач

Проектировщик 

- замеры, подготовка КП 

и технические чертежи

Прораб 

- организация и контроль 
строительных работ

Задачи внутри юнита



✓ Клиент приходит из рекламы, 
от риэлтора или банка.



✓ Регистрируется в приложении 
за минуту.



✓ Закрепляется за партнёром → 
прозрачный учёт комиссии.

— Как работает агрегатор

Вход клиента
 Простая воронка: входящий поток → заявка → деньги.



✓ Ввод параметров квартиры.



✓ Выбор пакета: 

    Базовый / Стандарт / Комфорт.



✓ Автосмета + варианты оплаты: 

    наличные / кредит / ипотека.



✓ API интеграция: оценка объекта  

    и предложения банков.

— Как работает агрегатор

Калькулятор ремонта
 Клиент получает ясность и выбор, подрядчик — готовый заказ.



✓ Заявка в CRM.



✓ Менеджер назначает 
подрядчика (ЮНИТ).



✓ Дизайнер и подрядчик 
выезжают на замер.



✓ Составляется дефектная 
ведомость → акт запуска.

— Как работает агрегатор

Запуск проекта
 Всё стандартизировано, без «сюрпризов».



✓ Все этапы в приложении: сроки, 
исполнители, чек-листы.



✓ Фото/видео фиксация работ.



✓ Подписание актов онлайн.



✓ После акта → банк перечисляет 
оплату подрядчику.

— Как работает агрегатор

Карточка объекта
 Клиент и инвестор видят 100% прозрачность.



Руководитель 
проекта

- отвечает за 
весь проект

Проект-менеджер 

- ассистент 
руководителя, 
координация задач

Проектировщик 

- замеры, подготовка 
КП и технические 
чертежи

Прораб 

- организация 

и контроль 
строительных работ

Задачи внутри юнита

✓ Дизайнер → снабженец → электрик → сантехник → плиточник → маляры.



✓ Каждый шаг фиксируется в системе.

— Как работает агрегатор

Производственный процесс
 Мы превратили хаотичный ремонт в управляемую фабрику.



✓ Личный кабинет с клиентами 
и статусами.



✓ Комиссия 3% за сделку.



✓ Прозрачные выплаты.



✓ Уведомления об успехах: 
 «Ирина из Этажи заработала 
100 000 ₽».

— Как работает агрегатор

Кабинет партнёра
 Партнёры видят реальный заработок → рекомендуют чаще.



✓ Микроблогеры, студенты, 
пенсионеры.



✓ Комиссия 1–2% за клиента.



✓ Каждый может быть 
промоутером FIX РЕМОНТ.

— Как работает агрегатор

Народный маркетинг
 Партнёры видят реальный заработок → рекомендуют чаще.



✓ Автозаявки на материалы.



✓ Интеграция с Леруа Мерлен.



✓ График закупок и поставок.

— Как работает агрегатор

Производственный блок
 Экономия времени и снижение ошибок.



✓ План-факт сметы.



✓ Учёт всех расходов.



✓ 1С бухгалтерия.

— Как работает агрегатор

Финансовая прозрачность
 Каждый объект = прогнозируемая прибыль.



✓ Реклама банков и застройщиков.



✓  Платные сервисы для подрядчиков.

— Как работает агрегатор

Доп. монетизация
 Система зарабатывает даже без роста заказов.



Рынок
TAM — объём рынка ремонта жилья в РФ

✓ 3,2 трлн ₽ (107 млн м² новостроек в год)



SAM — доступный рынок

✓ 35% эконом и комфорт сегменты 

в городах-миллионниках



SOM — доля рынка

✓ 7% целевая доля рынка при 1306 
юнитах-подрядчиках 



Мин.стоимость ремонта с материалами 

— 30 000 ₽/м²

TAM

SOM

SAM

3,2 трлн ₽

1,12 трлн ₽

78,4 млрд ₽



Результаты за 4 года

Проблема: партнёры не видят, что с их клиентами 

— CRM для работы отдела продаж

Проблема:~150 тыс.₽/мес на один юнит, 15 млн ₽/год

— журнал производственных работ

Сейчас MVP работает оффлайн на 
сторонних приложениях без 
полной автоматизации

Проблема: ~500 тыс. ₽/год на производства отдел

— смета и закупка товаров

Партнёрство с Леруа Мерлен Клиентский экстремизм

Показываем в блоге сериал про развитие 

16 млн ₽2022

55 млн ₽2023

85 млн ₽2024



 Поток клиентов уже встроен в систему.

Продвижение продукта + УК

✓ За 5 лет мы создали 
партнёрскую сеть.



✓ 70% сделок приходят 
от риэлторов и агентств.



✓ Каждый получает 
комиссию 3%.



✓ Риэлторы забывают повторно 
присылать клиентов.



✓ Нет прозрачности по статусам.



✓ Недовольство из-за 
отсутствия обратной связи.

— Продвижение продукта + УК

Проблемы партнёров
 Мы услышали рынок и сделали решение.



✓ Личный кабинет для агента.



✓ Статусы клиентов в реальном 
времени.



✓ Прозрачный расчёт комиссий.



✓ Уведомления: «Алексей из 
Казани заработал 45 000 ₽».

— Продвижение продукта + УК

Решение — партнёрский кабинет
 Это превращает партнёров в постоянных продавцов FIX РЕМОНТ.



✓ Каждый может привлекать клиентов.



✓ Реферальная комиссия: 1–2%.



✓ Блогеры, студенты, бабушки.

— Продвижение продукта + УК

Народный маркетинг
 Вирусный эффект → рост без бюджета.



Управляющая компания — 
текущее управление

16 млн ₽2022

55 млн ₽2023

85 млн ₽2024
✓ Битрикс24 — заявки и колл-центр.



✓ Platrum — карточка объекта.



✓ Гектаро — сметы и расходы.



✓ 1С — бухгалтерия.



✓ Стоимость сторонних сервисов = 1,5–2 млн ₽/год.

— Продвижение продукта + УК

 Мы уже умеем управлять ремонтом цифрой.



✓ Объединяем всё в Fix Ремонт.



✓ Снижаем издержки.



✓ Масштабируемость 

    до тысяч подрядчиков.

— Продвижение продукта + УК

Почему нужен свой софт
 Свой софт = конкурентное преимущество.



✓ Пока создаётся продукт (8–12 мес):
 

 • ведём 10–15 объектов собственным отделом,
 

 • продолжаем рекламные кампании,
 

 • генерируем выручку.



✓  Через 4–5 мес: 



(калькулятор + кабинет партнёров).

— Продвижение продукта + УК

Работа УК во время разработки
 Денежный поток есть уже в моменте.



Запуск



• Обучение 

   системе учёта   
• Стандартизация БП   
• Дорожная карта

Маркетинг



• Разработка и запуск   

   рекламных кампаний   
• Квалификация лидов   
• Назначение замера

Контроль



• ... работы в CRM   
• ... взаимодействия с  

   ответственным юнита 
• Тайный покупатель

Регламент 



• Разработка 

   тех.плана   
• Регламенты   

   производства

Soft



• Управление производством   
• Управление финансами   
• Управление бизнес-процессами 
• CRM-система

✓ Отдел запуска и обучения подрядчиков.



✓ Отдел по работе с агентствами.



✓ Рост сети агентов и партнёров.

— Продвижение продукта + УК

Масштабирование
 Система роста встроена в бизнес.



Старт

первые заказы 

на ремонт квартир за счёт 
партнёров среди агентов 
недвижимости

2020

Укрепление

Построение команды 

Упаковка франшизы

15 договоров

2022

Система

Создание регламентов 
инструкций 
Автоматизация процессов

36 договоров

2023

Маркетинг

Развитие личного бренда 
Партнёрство с Леруа Мерлен

45 договора

2024

Развитие сети

Тестирование модели 62 юнита

(Москва, СПб, Казань, 

Нижний Новгород)

Партнёрство со СБЕР

223 млн ₽ выручки 

Продвижение

488 юнитов

2,5 млрд ₽ выручки 

2026 2027

Масштабирование

1 256 юнитов

7,5 млрд ₽ выручки

2028

Запуск разработки

Создание онлайн платформы

Запуск юнитов

Привлечение инвестиций

2025

Дорожная карта
 Чёткая траектория роста.



Динамика роста на 3 года

1-й год: 200+ млн ₽ выручки

2-й год: 2 млрд ₽ выручки


3-й год: 8 млрд ₽ выручки

EXIT на 3-й год: продажа 
стратегическому гиганту 



Команда

Фанис Хасанов
✓ СЕО цифровой экосистемы ремонта

✓ Основатель компании FIX РЕМОНТ 

✓ Специалист по ремонту квартир по фикс.

цене более 300 реализованных объектов

Владимир Маринович
✓ Эдвайзер компании экосистемы по ремонту

✓ Эксперт по созданию команд №1в России

✓ CEO Gett Taxi (2010‑2014): за 4 года вывел 
стартап к оценке в $ млрд и стал акционеромов



Запрос инвестиций

Окупаемость — 20 мес., IRR > 10 %

ROI инвестора — 38% 12 мес.; 195% за 36 мес.

Приведённая стоимость (36 мес.) ≥ 2,6 млрд ₽

Доход инвестора: 

200 млн ₽ за 36 мес

Предлагаемая доля: 10 % 

(конвертируемый займ под обеспечение доли)

Использование средств:

✓ 20% — создание рабочих мест

✓ 15% — разработка платформы

✓ 15% — развитие сети юнитов

✓ 40% — маркетинг

✓ 10% — резерв/непредвиденные

Требуемый раунд:   100  млн ₽ 



г. Казань, ул. Сибирский тракт д. 44а, 2

+7 (995) 688‑78‑88

fix-remoont.ru

Контакты

Фанис Хасанов FF
Нажмите, чтобы 


написать в WhatsApp

https://fix-remoont.ru/
https://wa.me/79956887888?text=

