
Сборка КТК
Цель

Собственный капитал

4 млн ₽
Необходимые инвестиции

10 млн. ₽

https://atklogistik.com/

Международная доставка контейнеров
• Промышленное оборудование
• Строительные и отделочные материалы, сантехника 
• Мебель
• Спортивные товары и инвентарь
• Продукты питания и сельхозпродукция
• Одежда, обувь, аксессуары
• Медицинское оборудование и расходные 

материалы

Международная доставка сборных грузов
• Интернет-магазины одежды, обуви, аксессуаров, 

косметики, детских товаров
• Комплектующие сырья, образцов продукции
• Запчасти и аксессуары для электроники и техники
• Подарки и сувениры
• Розничная торговля через маркетплейсы и соцсети
• Малотоннажные поставки продуктов питания

Россия, Китай, Европа

География
увеличение эффективности 
логистических перевозок по 
маршрутам

Проект компании ООО “АТК ЛОГИСТИК”

Международная доставка автомобилей 
из Южной Кореи
• Официальные дилеры корейских марок автомобилей 

(Hyundai, Kia, Genesis, SsangYong)
• Мультибрендовые автосалоны
• Таксопарки и транспортные компании, 
• Каршеринговые сервисы
• Компании, предоставляющие услуги долгосрочной 

аренды автомобилей
• Лизинговые компании и частные лица

О проекте
• перевозки по маршрутам Китай-Россия, Китай-Европа
• расширение маршрутов по направлениям Иран-Россия, Турция-Россия 

открытие собственной судоходной линии Китай-Россия
• открытие склада консолидации в Китае

https://www.atklogistik.com/


Мы закрываем вопросы по таможенному оформлению, 
отсрочке платежа и транспортному обеспечению 

Объем рынка транспортно-логистических услуг

Прогноз роста логистического рынка

• Крупные международные клиенты нуждаются в отсрочке 
платежа и особых финансовых условиях  

• Отсутствие у логистической компании статуса 
таможенного представителя усложняет процесс 
таможенной очистки для клиентов  

• Нехватка у логистической компании современного 
транспортного парка может приводить к сбоям 

• и повреждению грузов  

Привлечение инвестиций для развития бизнеса 
• Факторинг
• Кредитные линии
• Отсрочки платежа до 60 дней
Инвестиции в получение свидетельства таможенного представителя
• Комплексный сервис по таможенному оформлению
• Ускорение процесса прохождения грузов через границу
Инвестиции в приобретение новых транспортных средств
• Контейнеры
• Рефрижераторы
Развитие клиентского сервиса
• Финансовая гибкость
• Высокое качество перевозки грузов
• Точное соблюдение сроков
• Лучшая сохранность грузов
• Повышение лояльности клиентов
• Снижение рисков и издержек клиентов
• Быстрый, надежный и профессиональный клиентский сервис
Результат для бизнеса
• Увеличение объемов перевозок, рост продаж

Проблема Решение

• 50-70% в ближайшие 10 лет
• Потенциал роста капитализации компаний, решающих      

ключевые проблемы рынка: 3-5 раз

Возможности роста для инвесторов
• Прирост выручки 25-30% ежегодно в течение 5 лет, 

привлечение высокомаржинальных заказов
• Получение статуса таможенного представителя: увеличение 

объемов продаж на 15-20%, рост лояльности и привлечение 
новых клиентов

• Инвестиции в современный транспортный парк: повышение 
чистой прибыли на 8-12%, 

• Фокус на эффективности труда и автоматизации с начального 
этапа: долгосрочный устойчивый рост и высокая 
рентабельность

5,5 трлн ₽
Объем рынка

11% в год
Рост рынка Рынок 

контейнерных 
перевозок

2,3 трлн ₽
Планируемая 
доля АТК 
«Логистик»

672 млн ₽

2024 год 2025 год



Этапы и преимущества проекта

1. Увеличение объемов продаж через привлечение 
крупнейших потоковых клиентов с отсрочками платежей

2. Увеличение маржинальности услуг через увеличение 
объемов и подключение дополнительных сервисных 
опций 

1 этап  3 месяца

1. Увеличение маржинальности услуг через 
приобретение активов (прямое приобретение, 
лизинговые схемы)

2. Увеличение объемов выручки через открытие новых 
логистических маршрутов с масштабированием 
наработанных регламентов работы и средств 
автоматизации (Иран-Россия, Турция-Россия), а также 
открытие логистических направлений на экспорт 

2 этап  6 месяцев

1. Открытие судоходной линии Китай-Россия

2. Открытие собственного склада консолидации в Китае )

3 этап 12 месяцев

Автоматизация:
• Высокая степень автоматизации деятельности
• Отсутствие ошибок и проволочек из-за человеческих ошибок
Разработка кастомных логистических решений 
для целевых аудиторий
Эффективное управление логистическими маршрутами
• Более эффективное управление логистическими маршрутами 
по сравнению с конкурентами
• Устранение практически любых причин задержек грузов
Логистические компании, с которыми легко конкурировать –
в большинстве китайские
Возможности опытных российских операторов (ТИС-
ЛОДЖИСТИК, ChinaToday) не покрывают потребности рынка

Конкурентные преимущества



Модель получения выручки
Евгений Скороваров
Генеральный директор 
Имеет инженерное образование и 
превосходно разбирается в технических 
тонкостях организации грузовых 
перевозок.

Дмитрий Николаев
Руководитель проекта
Профессиональный проектный 
менеджер. Обладает большим опытом 
ведения проектов 
и отличными коммуникативными 
навыками, эффективен 
в управлении рисками.

Денис Мартон
Директор по логистике 
Высококвалифицированный логист со 
строго научным подходом к организации 
бизнес-процессов в логистике.

Андрей Чинарев
Бизнес-аналитик 
Имеет ученую степень кандидата 
технических наук. Автор многих 
корпоративных методик, конструктор 
семиотических моделей процессов 
принятия решений и управления 
сложными системами.

На что будут направлены инвестиции

Команда

70% (7 млн. ₽)

13% (1,3 млн. ₽)
Увеличение оборотного капитала для работы 
с крупным клиентами из Китая и Европы, запрашивающими 
отсрочку платежа (рост с 20 до 100 КТК в месяц)
Первоначальный взнос на лизинг 20 контейнеров и 4 
рефрижераторов для повышения маржинальности перевозок

Получение свидетельства таможенного представителя, для 
дополнительной монетизации

Перспективы развития

120 млн ₽ 1 месяц 4 месяца

38%

6 месяцев 11,6 млн ₽

Выручка в год Выход на точку 
безубыточности

3 месяца
Выход на 
операционную 
прибыль 

Выход на 
чистую прибыль

Доходность

Дисконтиров
анный срок 
окупаемости 

Свободный 
денежный поток
в год

Основные принципы:
Выручка - за счет платы за услуги по доставке 

и управлению грузами
• Дополнительный доход - за счет сопутствующих услуг
• Рост выручки - за счет привлечения новых клиентов, 
увеличения объемов перевозок и эффективности бизнеса

Гибкие финансовые решения:
• Адаптация под крупных международных клиентов
• Возможность предоставления отсрочек платежей 
крупным потоковым клиентам, что приведет к 
увеличению объемов продаж > чем на 1000%

Статус таможенного представителя:
• Оптимизация затрат клиентов
• Предложение более выгодных условий
• Увеличение маржинальности текущих услуг более, чем на 30%

Инвестиции в транспортный парк:
• Повышение эффективности операций
• Снижение себестоимости услуг на 20%-30%
• Прямое влияние на прибыль компаний-клиентов

1.8 млн ₽
Чистая прибыль 
в месяц

21.6 млн ₽
Чистая прибыль 
в год

81%
Внутренняя норма 
доходности (IRR)

10 млн ₽


